
Notre Société

ROTRING DATA est un fournisseur leader de solutions d’ingénierie
(CAO/IAO/PDM/PLM) avec deux sites en Suisse. Nous mettons l'accent
sur la consultation et la mise en œuvre de solutions intégrales dans les
domaines de la construction de machines et d’installations, de la
technique d’automatisation, de la production d’énergie et de la gestion
des données.
Pour nos clients, nous utilisons les outils logiciels les plus modernes de
nos partenaires logiciels AUCOTEC, Autodesk, Tacton et Revalize.

Notre offre d’emploi

Responsable de compte commercial
pour la vente des logiciels et des services d'ingénierie
Dans le domaine des solutions logicielles d'AUCOTEC (Engineering Base
et ELCAD) avec accent sur l'acquisition des nouveaux clients

Entrée:
De suite ou à

convenir

Lieu de travail:
Avenches/

au bureau à domicile/
chez le client

Taux d’occupation:
80-100%,

des conditions
d’emploi flexibles

Candidature:
Nous attendons avec

plaisir votre
candidature complète

en format pdf en
langue française.

Nous ne prenons en
considération que les
candidatures directes

pour ce poste.

Contact:
jobs@rotring-data

ROTRING DATA S.A.
Rue du collège 10

CH-1580 Avenches
T +41 26 466 75 66

Althardstrasse 80
CH-8105 Regensdorf
T +41 43 322 42 00

www.rotring-data.ch

Votre profil

Vous êtes une personne dynamique et communicative, dotée d'une
grande persévérance et d'une volonté de réussir. Vous devez avoir
terminé une formation technique et suivi une formation dans la vente.
La prospection téléphonique fait partie de votre quotidien. De même,
cette activité exigeante requiert une expérience correspondante dans
l'environnement industriel (installations électrotechniques,
automatisation, construction de machines, ingénierie des processus,
etc.) et dans la gestion de projets.

Votre opportunité

Ce poste vous offre des défis passionnants et exigeants ainsi que 
des possibilités d'apprentissage et de développement. Une 
culture d'entreprise qui accorde de l'importance à la collégialité et 
au travail d'équipe ainsi qu'à de bonnes relations à long terme 
avec les clients vous attend.
Nous vous offrons un salaire attractif qui vous permet de 
participer à notre succès ainsi que des conditions cadres flexibles 
(temps de travail annuel, travail à temps partiel, travail à 
domicile).

Vos responsabilités

• Évaluation et acquisition de nouveaux clients
• Suivi et développement de la base de clients existante
• Collaboration étroite avec le personnel technique de prévente et/ou 

de conseil
• Élaboration et mise en œuvre des contrats
• Activité de déplacement à hauteur d'environ 50% au sein de la zone 

de vente attribuée

http://www.rotring-data.ch/

